
Deine Aufgaben:

▪ Aufbau, P� ege und Ausbau des Kundenstamms in Zusam-
menarbeit mit dem Vertriebsinnendienst

▪ Kompetente*r Ansprechpartner*in für unsere Kunden für 
alle kaufmännischen und technischen Fragestellungen

▪  Analysieren und Identi� zieren von weiteren Wachstums-
möglichkeiten

▪ Vorausschauende Verfolgung von Kundenprojekten
▪ Konstruktive Zusammenarbeit mit den an der Projekt-

abwicklung beteiligten Abteilungen

Dein Pro� l:

▪ Techniker*innen oder Ingenieur*innen mit der Fach-
richtung Elektrotechnik oder Maschinenbau oder einer 
vergleichbaren Quali� kation

▪ Überzeugende Persönlichkeit mit Erfahrung im Vertrieb
▪ Strategische und zielorientierte Arbeitsweise
▪ Kommunikations- und verhandlungsstark mit einer  Portion 

Kreativität 
▪ Ausgeprägtes Qualitäts- und Kostenbewusstsein
▪ Kommunikationssichere Englisch- und Deutschkenntnisse

Wir bieten:

▪ Einen zukunftssicheren Arbeitsplatz in einem wachsenden 
mittelständischen Unternehmen

▪ Ein umfassendes und innovatives Produktportfolio
▪ Ein engagiertes, kollegiales Team und Raum zur Ent faltung 

Deiner Ideen
▪ Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
▪ Umfassende Einarbeitung in allen Bereichen
▪ Einen PKW inklusive Privatnutzung und eine leistungsge-

rechte Bezahlung
▪ Eine unbefristete Festanstellung und 30 Tage Urlaub
▪ Arbeiten im Homeo�  ce möglich
▪ Teamevents
▪ Dienstrad-Leasing

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf Deine vollständige Bewerbung 
mit Angabe Deiner Gehaltsvorstellung.
Ansprechpartnerin: Birgit Mack, 
Tel +49 7051.. 9225 . 538, Mail bewerbung@h-team.de

h.team GmbH + Co.KG, 
Carl-Benz-Straße 8, 
75365 Calw
www.h-team.de

Gemeinsam Großes erreichen. Komm in unser Team!

Über 2000 Kunden verlassen sich bereits auf unsere vielfältigen Komponenten und durchdachten Lösungen in den Bereichen 
I/O Systemtechnik, Netzwerktechnik, Kabelkonfektion, Baugruppenfertigung, Safety und Schaltschranktechnik.

Wir suchen einen Mitarbeiter (m/w/d) im Vertriebsaußendienst Maschinen-/Anlagenbau
für Nordrhein-Westfalen


